
2018国内千万富豪达147万人，九成人士将香港列为理财最佳途径
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截至2018年1月，中国内地高净值人群（个人总资产1000万元以上的人群）数量为147万人，比
去年增加13万人，增长率达9.70%。
引人注意的是，高净值人群中，企业主占55%，金领（大型企业集团，跨国公司的高层人士）占
20%，炒房者占15%，职业股民占10%。

胡润百富董事长兼首席调研员胡润表示：“自身健康、父母养老和子女教育成为主力高净值人群三
大核心需求。

 
90%的主力高净值人群持规避风险的稳健理财态度，保险成为他们理财方式的首选，对商业保险
的关注度不断提高。

与此同时，随着国内高净值人群对国际信托，家族信托的认识及认可，越来越多的人群着力布局
在家族信托，力求运用家族信托的方式使得财富代代相传，同时规避财富因婚姻危机，子女败
家，家族内讧，税赋繁重等等因素导致财富缩水或蒸发的不可控事件发生。

国际信托 VS 内地信托

由于发展历史、法律、制度等方面的影响，境内境外的信托有极大不同。毫无疑问，目前香港及
其他海外地区的信托服务比内地要优越得多。
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保险

除此之外，数据显示，90%的主力高净值人群认为“规避风险”在理财过程中扮演着重要的角色。
随着避险心态的逐步提升，兼具“安全”和“稳步增长”特性的保险，投资潜力不容小觑。

作为保障型投资，保险实现了风险控制和收益的最佳配置，极大程度地满足主力高净值人群稳健
理财的需求。

从主力高净值人群投资理财现状来看，保险和存款分别以 92% 和 85%的选择率排名前二，其次
是金融投资产品（56%）和不动产投资（49%）。



保险配置

研究发现，保险中避险、稳定和传承三大功能是吸引主力高净值人群投资的主要因素。
 

避险方面，保险不仅帮助他们规避疾病、高龄、意外等各种人生风险，同时能够避开财务纠纷所
带来的后顾之忧。
稳定性上，保本的属性保障了资金的绝对安全，并且大型知名保险公司的实力背景为日后提供稳
健和持续的收益做出了强有力的背书。
传承功能上，保险可以通过专款专项的方式将财富传承给指定的对象，避免不必要纠纷且达到避
税的效果。

在商业保险配置方面，白皮书显示，在过去两年中，商业保险在主力高净值人群中的关注度不断
提高。

2016-2017年，主力高净值人群个人年缴保费达到近100%的增长率，2017年人均年缴保费超
过7万元人民币。



健康保险、养老保险是高净值人群目前最主要购买的保险类型，其购买率均超过九成，重疾保险
的购买率也达到八成以上。

由此可见，健康险和养老险在解决人生后顾之忧方面扮演着重要角色。
在购买上，健康险讲究医疗资源和保障额度，养老险则强调收益的持续性和养老配备的完善性。

养老问题

《白皮书》同时显示，高净值人群家庭平均每年在商业健康保险的交费上总投入 2.64 万元，他
们购买商业健康保险的主要原因已从“资金”转向“资源”。

84% 的人认为“得到更先进的医疗设备的诊断”是他们购买商业健康保险的原因，其次是“享受更
优质的医疗环境”（77%），62% 的人群认为购买商业健康保险可以“得到更好的药物”，为了“得
到更好服务”而买的人也超过五成。

“资金”方面，“重大疾病得以费用保障”的原因占比 67%，而“报销范围更广”仅占三成。

　　此外，近三年来，养老社区在高净值人群中的感兴趣程度逐年提高，与2015年相比，高净值
人群入住养老社区的可能性增长44%；相比2016年，表示“肯定会入住”的人群上涨50%。
研究显示，每个主力高净值人群家庭中，有3位平均年龄在73岁的老人需要赡养。

　　值得一提的是，广东连续第二年成为拥有最多千万资产高净值人群的地区，比去年增加

2.8万人，达到26.8万人，增幅11.7% ；
 

北京第二，千万资产高净值人群比去年增加2.5万人，达到26.3万人，增幅10.5% ；
上海第三，千万资产高净值人群比去年增加2.5万人，达到23万人，增幅12.2%。
这三地共拥有千万资产高净值人群 76.1万人，占全国的 51.78%。

二类香港保险受热捧



香港特区政府保险业监理处前段时间公布了《2016年香港保险业的市场表现新闻稿》，

发布了2016年香港保险业临时统计数字。香港保险业在2016年的毛保费总额为4488亿

元。比2015年增长了20.0%。

值得关注的是新造业务指数于2015年上升25.0%，高速增长的数据充分证明了香港保险

的巨大魅力，也让越来越多的大陆客户了解到了香港保险的优势。

跨境理财和多币种资产配置日益成为潮流和趋势，那么那你知道香港最受内地人士欢迎

的保险类型有哪些吗？

重大疾病险

重疾险是指由香港保险公司指定的重大疾病，如癌症、器官移植、中风等为保险对象，

若受保人在保障期间内罹患重大疾病之一，则由保险公司对所医疗费用进行赔偿的商业

保险行为。香港保险公司的重疾险产品多为返还本金型的保险产品，如受保人终身未发

生受保的重大疾病，受保人退保之时可获得本金和利息的返还，同时还兼具人寿保障功

能。



储蓄分红险

由 于 香 港 保 险 具 有 较 高 的 投 资 收 益 ， 在 缴 费 期 结 束 后 ， 提 取 灵 活 ， 长 期 持 有 收 益 率

高， 做 作 为 孩 子 的 教 育 金 ， 婚 嫁 金 ， 及 自 己 的 养 老 金 ， 及 遗 产 规 划 。 可 真 正 实 现 一

张保单养三代人。

那么，该如何安排购买次序呢？



上 述 保 险 中 ， 香 港 保 险 公 司 对 重 疾 险 投 保 审 核 程 序 最 为 严 格 。 同 时 具 备 人 性 化 设

置 ， 且 对 先 天 已 经 发 生 或 者 先 天 性 疾 病 之 前 可 能 不 予 承 保 ， 现 在 已 经 纳 入 承 保 范

畴 。 另 外 ， 如 果 投 保 人 已 经 发 生 严 重 疾 病 ， 如 ： 癌 症 、 糖 尿 病 、 抑 郁 症 等 疾 病 ， 香

港 保 险 有 可 能 拒 保 或 者 加 价 保 费 承 保 ， 根 据 过 往 诊 断 报 告 及 最 新 体 检 结 果 判 断 ， 因

人 而 异 。 故 需 要 优 先 购 买 此 类 保 险 。 香 港 纯 储 蓄 型 人 寿 保 险 无 需 医 疗 审 核 ， 故 投 保

最为宽松，可在任何年龄段投保！



债券

香港债券特别是上市公司债券，收益非常稳健，上市债券一般介于5-8%收益是比较合理的，若

高于此收益则有相当大的潜在风险。高净值人群都非常清晰债券发行的目的是为融资，且给付比

例在合理范畴内，若高额利息融资则对企业本身以及项目本身而言适得其反或者会被认为有其他

非金融性目的。随意债券在香港市场的成熟度及安全性也非常合理且稳健，固受到高净资人群的

青睐，也成为其海外置产配置理财规划中的一环。

其他类型

其他类型的投资高净资人群也会考虑选择以香港为中心的金融港口作为规划，如，海外房地产、

以及目前还是属于少众群体超级大额度离岸保险等等，都是国内高净资产人群所向往和关注的投

资类型。




